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Journaliste Korine van Veldhuijsen (36) doet voor vrouwenwoensdag verslag van het ontdekken en verwezenlijken van haar passie in bedrijf: Bijzondere Verhalen. http://www.bijzondereverhalen.nl/. 

Netwerken en moederen? 
Geen verschil! (10)

Netwerken is hot. In deze roerige economische tijden (ik wil het oververmoeide woord crisis vermijden) probeert iedereen de banden aan te halen om bestaande klanten te behouden en nieuwe te versieren. Je zou alcoholist kunnen worden van alle te bezoeken netwerkcafé’s. 
Eén ervan deed ik aan met mijn vriendin de dresscoach. ‘Ik heb zo’n hekel aan dat opgeprikte gedoe waarbij je iedereen in vogelvlucht op je alleraardigst moet vertellen wat je doet in de hoop om nieuwe klanten te werven.’ ‘Stop ho,’ riep ik, ingegeven door de meest gebezigde zin uit de monden van de kinderen sinds ze tijdens de nieuwste ‘Stop met pesten-campagne’ hebben geleerd. 

Netwerken is iets anders dan jezelf verkopen. 
Netwerken houdt juist in dat je je dienstbaar opstelt. Dat je je afvraagt; hoe kan ik de ander helpen? Hoe kan ik iets toevoegen? Pas als je ontdekt dat je een klik hebt en de ander ook geïnteresseerd is in jou, kun je je diensten aanbevelen. 
Ken je de slogan van WC-eend? Wij van WC-eend adviseren WC-eend. Dat heet verkopen. De hippe elevator-pitch, waarin je 40 seconden hebt om te vertellen hoe goed je bent? Ook verkopen. Het gevolg van oprecht netwerken is dat de ander jou verkoopt. Je schept ambassadeurs.’ 
Enthousiast vertel ik verder over alles wat ik heb opgestoken van Richard Engelfriet (dagvoorzitter, debater, passiegoeroe, netwerkkeizer etc.) tijdens het netwerkseminar van ABN AMRO op het gelijknamige tennistoernooi. Ik sluit af met de stelling dat ik het zo grappig vind dat deze opmerking juist uit haar mond komt, want volgens de Engelfriet netwerk-definitie is mijn vriendin juist een onbetwiste netwerkkoningin. Toen ik haar in februari mijn Bijzondere Verhalen-site/winkel presenteerde, mailde ze (na gedeelde oprechte ontroering) me alle tips die zij als ZZP’er in de afgelopen jaren had verworven. Ook mailde ze haar gehele eigen netwerk om hen op de hoogte te stellen van mijn passie in bedrijf. Zij stelde zich dienstbaar op en keek wat ze aan mijn bedrijf kon toevoegen. Zij werd mijn ambassadeur, maar ik zonder meer ook de hare wat al tot leuke, onverwachte kruisbestuivingen heeft geleid. 

Onlangs verscheen ook het boek ‘Netwerken, zo eenvoudig is het (niet)’ van Rob van Eeden (waaraan ook Engelfriet een bijdrage leverde). Ook hij stelt dat Netwerken echt contact maken is en op het juiste moment en op de juiste manier laten zien wie je bent en wat je te bieden hebt. Zijn mooiste uitspraak vind ik: ‘Netwerken is geven zonder te herinneren en ontvangen zonder te vergeten.’ 
Het woord netwerken zou je overigens moeiteloos kunnen vervangen door moederschap. Toen ik de ochtend na mijn ‘aHoy-moment’ vrolijk verslag deed van mijn winnende netwerkvraag (Kun je altijd integer netwerken) en de daardoor gewonnen Meet&Greet met Richard Krajicek, schampte mijn anders zo lieve en invoelende zoon (7): “Ja hoor, 
dus jij hebt met knippen en plakken een wedstrijd gewonnen?” Daarmee doelde hij op de grote postkaart die ik zelf heb ontworpen en waardoor hij mij steeds met lijm, schaar en andere attributen in de weer heeft gezien, druk bezig om deze (net als mijn site) voor het Your Business Banking Netwerk-seminar klaar te hebben… Ik moet hoog nodig thuis gaan netwerken!
Wordt vervolgd..
Heb je mijn eerdere blogs gemist? Klik hier om ze alsnog te lezen.
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